
銀行が内製したデータ連携 
「お客さまに届く提案」を支えるデータ 

利活用を実現 

株式会社紀陽銀行 
事務システム部 道 紀行 



本日のもくじ 
 

 

 

1 

紀陽銀行プロフィール 

DataSpider導入 

検討のきっかけ 

今後の展望 

●登壇に至る背景 
●そもそものきっかけ 
●何が必要であったか  

●今後の展望 
●セゾン情報システムズ様へ期待すること  

●銀行紹介 
●最近の取り組み 

●DataSpider Servistaって？ 
●DataSpiderの評価 
●導入後の状況と効果（数値）について 



 

 

 

紀陽銀行のプロフィール 
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紀陽銀行プロフィール 
 

 

 

▌銀行紹介 
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紀陽銀行プロフィール 
 

 

 

▌銀行紹介 
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紀陽銀行プロフィール 
 

 

 

▌第５次中期経営計画 
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紀陽銀行プロフィール 
 

 

 

▌事務システム部のミッション 
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▌発表者紹介 
 紀陽銀行 事務システム部 システム担当 

  Web開発グループ グループリーダー 

 道 紀行 

ITコスト削減 
クラウド化推進、事務機器保守費等削減 

外部委託業務費削減 

業務プロセス改革 
検印レス、ペーパーレス、店内検査レス 

IT戦略 
オープンAPIの活用、スマホ活用 



 

 

 

検討のきっかけ 
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こんなお困りごとを持たれている方へ 
 

 

 

ユーザ部門の要望に 
即対応したい！ 

特定の要員に仕事が 
偏っている？ 

といいつつも予算は限られている！ 
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登壇に至る背景 
 

 

 

2005年 
・次世代オープン勘定系システム  
 「BankVision」 採用 
・HULFTを初採用(バージョン6） 

2017年 
データ利活用基盤を支えるため 

DataSpider Servista を初採用 

9 

2018年 
HULFT DAYS 登壇 

DataSpider 導入企業・活用事例の増加 



そもそものきっかけ (1/2) 
 

 

 

環境 

競合 

IT 

・マイナス金利 
・人口減少 

・競争激化 
・再編加速 

・AI・Fintech等のICT革新 
 ・デジタルトランスフォーメーション時代の到来 

第５次中期経営計画 

まわりは、変わった。銀行も変わる必要があった。 
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地域における更なる 
存在感の向上と 

収益力の強化の両立  



そもそものきっかけ (2/2) 
 

 

 

中小企業向け貸出を起点と 
したビジネスモデルの深化 

第
５
次
中
期
経
営
計
画 

競争力を拡大する 
新しい営業体制の構築 

個人のお客さま、地域 
社会等に対する戦略の加速 

データ 
利活用基盤 

システム観点のアプローチ 

システム観点で何をおこなうべきか 
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Action 

Change 

サテライト 
戦略 



 

 

 

種々データベースは用意しました・・・ 
データ基盤を構築したものの・・・ 

 
    ・・・・・・？？ 
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データ利活用基盤を支えるためには何が必要か！ 
 

 

 

変化する環境を吸収するため、つくるのではなく 
つなぐ事ができる仕組みが必要 

・時間がかかる 

現状 目指すべき姿 

・人がいない 

・予算確保が大変 
GAPをうめるためには・・・ 

・すぐに連携できる 

・だれでも利用できる 

・できるだけ安価に 

鮮度の高い情報をどう基盤に連携していくかがポイント 
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DataSpider Servista導入 
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DataSpider Servistaって？ 
 

 

 

つくらずにつなぐ 豊富な接続先 大容量データを高速に 
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DataSpiderの評価 
 

 

 

 
●使い易いのか 
 
●やりたい事ができるのか 
 
●安心感はあるか 

製品と同等機能の評価版を利用し 
 
システム部のメンバーのみで 
 
1カ月間、DataSpiderを触り倒しました 
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評価テスト 
 

 

 

DBM環境 テスト環境 

既存処理 

DataSpider処理 

17 

エクスポート
処理 

インポート 
処理 

DMPファイル DMPファイル FTP 

処理時間約３割、開発工数約７割削減 
DBM環境 テスト環境 



構成イメージ 
 

 

 

DataSpiderを中心に、次々にデータ連携を実現 
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DataSpiderで実現できる銀行業務 

基幹 融資支援 その他 

例：ビジネスマッチングシステム 

CRM 

ビジネス 
マッチングシステム 

• 候補先の絞り込み 
• リストアップ 

商談！ 



導入後の状況と効果（数値）について 
 

 

 

条件によっては、数百万を内製化 

１システムあたり、 
納期１～2カ月の短縮を実現 

ある程度のスキルがあれば使いこなすことが可能 

DataSpiderファーストでシステム検討を推進 
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今後の展望 
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今後の展望 
 

 

 

クラウド 

ブロックチェーン AI 

RPA 

オンプレミス 現行システム 
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セゾン情報システムズへ期待すること 
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スクリプト(作成資材)のリリース管理機能の充実 

 開発環境/本番環境においてのスクリプト(作成資材)管理 
 及びリリース機能の強化 

 

DataSpiderに関する業界での知名度アップ 

 直接接続ができないシステムへの対応（特にPKG製品） 

   ⇒「DataSpiderでのDB接続」をシステム導入時の前提条件へ 

 



 

 

 

ご清聴ありがとうございました 
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