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HULFT Partner Kickoff Meeting 2018 

株式会社セゾン情報システムズ 
パートナービジネス営業部 部長 

玉利 哲彦 

2018年度 パートナービジネス方針 



Agenda 
 
■2017年度振返り 
 
 
■2018年度パートナー様向け営業施策 
 
 
■2019年度に向けて 
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2017年度  
振返り 



2017年度 HULFT事業重点テーマ 
新領域の市場開発 
従来と異なるフィールドでの 
市場開発  

グローバル展開 
UI/UXを海外向けに改善した製品
開発、Europe市場への進出 

国内の新規お客様開拓 
営業テリトリーモデルを変更し、 
HULFT新規のお客様を開拓  
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新領域の市場開発 
▌HULFT IoT 
 販売パートナーシップの構築 

クオリカ株式会社様 
JIG-SAW株式会社様 
株式会社たけびし様 
東海ソフト株式会社様 
日本システムウエア株式会社様 
 
 
 

5月現在 
 14社にてご利用中 
 50件強のアクティブ・パイプラインを創出 
 
 
HULFT  IoT  PoCラボ稼働状況 
2017/6/19-2018/3/31 
ご利用稼働日 87日 （57％） 
  共創系コミュニテイへの参画 

Industrial Internet Consortium(IIC) 
EDGECROSS コンソーシアム 
e-F@ctory Alliance 
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▌DataSpider Cloud 
 2017年1月にサービス開始 

契約社数 18社 
FY17売上目標に対して 2.3倍達成 
 

 用途 
Salesforce 連携から利用領域が拡大中 
⇒ AWS上に構築された基幹システムとの連携 
⇒ 各種クラウドサービス（Microsoft Dynamics/Cybozu Kintone/BOX等）との連携 

 
 

 
 

AWS Summit  Tokyo (5/30-6/1) 
 
 
 
Box World Tour Tokyo 2018  (6/6) 
 
 
 
 

新領域の市場開発 
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500～1000億円 500億円未満 

国内の新規お客様開拓 

HULFT 
ホワイトスペースがまだまだ広く存在 

 
DataSpider 

各企業規模の殆どがホワイトスペース 
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HULFT販売 ご支援軸の変更 
 

 
 

  

    

 

従来の活動軸 
過去のHULFT販売履歴から、HW更改タイミングで 

＊確実な継続利用訴求 
＊UPSELL(ファミリー製品やDSS製品）を実施 

今期の活動軸 
HULFT未導入のお客様のご担当に、 

戦略的にアプローチ 
知って頂く 理解して頂く 活用して頂く 
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HULFT販売 ご支援軸の変更 
 

 
 

  

    

 

従来の活動軸 
過去のHULFT販売履歴から、HW更改タイミングで 

＊確実な継続利用訴求 
＊UPSELL(ファミリー製品やDSS製品）を実施 

今期の活動軸 
HULFT未導入のお客様のご担当に、 

戦略的にアプローチ 
知って頂く 理解して頂く 活用して頂く 

 FY17 パートナー各社様向け Enablement 活動実績 
 ⇒ 1,236人 
 
 FY17 新規HULFT導入社数 （国内のみ） 
 ⇒ 197社 

 
 １社あたり平均ご購入本数   
 ⇒ 1.5本  
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DataSpider販売 ご支援軸の変更  
 

 
 

  

    

 

 

従来の活動軸 
   

製品機能説明会の定期開催 
個別案件対応支援 

今期の活動軸 
上記に加え 

活用TIPS/訴求ポイント/ユースケース分析に的を絞り 
お客様への提案に活かして頂く為の技術支援活動 

 
 

理解して頂く 活用して頂く 
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DataSpider販売 ご支援軸の変更  
 

 
 

  

    

 

 

従来の活動軸 
   

製品機能説明会の定期開催 
個別案件対応支援 

今期の活動軸 
上記に加え 

活用TIPS/訴求ポイント/ユースケース分析に的を絞り 
お客様への提案に活かして頂く為の技術支援活動 

 
 

理解して頂く 活用して頂く 

 
 FY17 パートナー各社様向け 営業支援資料のご提供 
 ⇒ 16種類 （77コンテンツ）を myHULFT経由で新規公開 
 
 
 FY17 新規DataSpider Servista 導入社数 （国内のみ） 
 ⇒ 100社 +  
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2018年度 
パートナー様向け営業施策 
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玉利 哲彦 

藤田 篤 

2018 年度 HULFT 事業部体制（営業部門） 

パートナービジネス
営業G 三橋 直人 

パートナー様に対するイネーブルメント
活動、ソリューションアライアンス確立 

東日本における金融系エンドユーザー企
業に対するハイタッチセールス 

エンタープライズﾞ営業部 

パートナービジネス営業部 

IoT パートナー 
営業G 川田 容志 

IoTパートナー様との協業 
IoT ソリューションアライアンス確立 

野間 英徳 エンタープライズ 
営業第1G 

エンタープライズ 
営業第2G 中村 慎 東日本における製造系エンドユーザー企

業に対するハイタッチセールス 

エンタープライズ 
営業第3G 池田 陽介 

東日本におけるエンドユーザー企業に対
するハイタッチセールス 

中部営業G 一ノ瀬 公三朗 
中部地域におけるエンドユーザー企業に
対するハイタッチセールス 

西日本営業G 三浦 睦 
西日本地域におけるエンドユーザー企業
に対するハイタッチセールス 

Simple 
Analytics 
事業推進G 

永田 雅也 Simple Analytics事業推進 
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セゾン情報システムズ 

 
 
 

業務推進部 

エンドユーザー様 

エンタープライズ営業部 パートナービジネス営業部 

セールス 
デスク 

オーダー 
デスク 

仕様等のQA 
見積り対応 発注 

＊施策 
  提案・実施 

パートナー様 支援体制 

個別案件支援 直接訴求 

パートナー様 
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2018年度営業体制のポイント 

パートナービジネス営業部の活動軸変更 
・パートナー様各種ソリューションとHULFT/DSSとのコラボソリューション創出 
 によってエンドユーザ様のDXシフトに貢献 
・パートナー様各層（営業・フロントSE・PM等）に対するEnablement活動 
 

 

エンタープライズ営業部の強化 
               

・HULFT未導入お客様に対して中長期的攻略を実施       
・既存のエンドユーザ様への深耕でHULFT環境最適化実現 
・既存・新規エンドユーザ様に対して、新しい価値を提供しDXシフトに貢献 

2 

1 

知って頂く 理解して頂く 活用して頂く 
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パートナー様に対する二軸の施策 

コラボソリューションの企画合意展開 
 
・パートナ様のソリューションの「市場価値を向上させる」 
 
・パートナ様のソリューションの「販売拡大」をもたらす 
 
・市場期待値の高いキーワード（働き方改革・RPA・AI/Machine 
  Learning・IoT・Blockchain等）は外さない 

1 
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パートナー様に対する二軸の施策 

コラボソリューションの企画合意展開 
 
・パートナ様のソリューションの「市場価値を向上させる」 
 
・パートナ様のソリューションの「販売拡大」をもたらす 
 
・市場期待値の高いキーワード（働き方改革・RPA・AI/Machine 
  Learning・IoT・Blockchain等）は外さない 

1 

調査⇒企画(アセスメント)⇒POC/検証 
⇒ソリューション化⇒テストマーケテイング・販促計画 

⇒リリース⇒販促活動⇒案件受注⇒展開 
 

迄をご一緒に実施 
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パートナー様に対する二軸の施策 

案件創出の為のEnablement活動 
 
・事例ユースケース軸の案件創出支援 
    対象：主に営業・フロントSE様視点   
 
・製品機能軸の案件創出支援 
    対象：主にProject Manager様視点 
 
・合意したコラボソリューション軸の案件創出支援 
    対象： 主に営業・フロントSE様視点 
         エンドユーザ様向け共同セミナ 

2 
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パートナー様に対する二軸の施策 

案件創出の為のEnablement活動 
 
・事例ユースケース軸の案件創出支援 
    対象：主に営業・フロントSE様視点   
 
・製品機能軸の案件創出支援 
    対象：主にProject Manager様視点 
 
・合意したコラボソリューション軸の案件創出支援 
    対象： 主に営業・フロントSE様視点 
         エンドユーザ様向け共同セミナ 

2 

Enablement活動を 
「効果的」「効率的」に 

実施し成果を上げる為には 
「主管部門の皆様のご支援が必須です」 

SAISON INFORMATION SYSTEMS CO.,LTD.  All Rights Reserved 
19 



2019年度に向けて 
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2018年～2019年 パートナープログラムの強化 

コラボレー
ションの 
加速・拡大 

新規ビジネス
の拡大 

販売パートナー 
制度の強化 
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販売パートナー メンバーシップモデル 
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Platinum 

Silver 
 

Bronze 
 

Standard 
 

Certified 
 

Gold 
 

当社とのお取引高 

提案力 
信頼感 
技術力 

実績     

お客様視
点の価値 

現行モデル 2019年新モデル 
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価値訴求とご支援/報奨プログラム 
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提案力 新規顧客開拓インセンティブ 

信頼感 

技術力 

実績 

有償研修無償受講 

お客様視
点の価値 訴求ポイント ご支援/報奨 

プログラム 

新メンバーシップレベルを認定 

ビジネス拡大インセンティブ 

新規顧客獲得実績 

導入事例の公開 

認定資格・研修受講者数 

販売実績 

お客様導入事例作成支援 
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販売パートナー様向け新インセンティブ体系 
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新規顧客開
拓インセン

ティブ 

 
ビジネス拡大
インセンティブ 

前年お取引実績に 
基づく仕切り優遇 

（HULFT・DSS共通) 

前年お取引実績に
基づく仕切り優遇 

（HULFT) 

2018年 
6月1日開始 

 

2019年 
第一四半期開始 

2019年 
第一四半期改定 新制度はHPPポータルにて順次公開中 

詳細はプログラムガイドをご参照ください 
24 



SAISON INFORMATION SYSTEMS CO.,LTD.  All Rights Reserved 

つながる価値、ひろがる未来。 
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